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QALITEC Solutions GmbH & Co. KG – Energieprojekte, die sich rechnen. 

Wir planen und realisieren maßgeschneiderte Lösungen rund um Photovoltaik und 
Batteriespeicher insbesondere für Gewerbe- und Industriekunden. Unsere Kunden 
überzeugen wir durch Qualität, Schnelligkeit und hohe Rentabilität. Unsere Stärke: 
verlässliche Projektumsetzung, klare Kommunikation und ein starkes Team, das 
Verantwortung übernimmt. 
Lust, die Energiewende mitzugestalten? Dann komm zu uns als 

  

Vertriebsmitarbeiter im Außendienst Geschäftskunden für Photovoltaik / 

Batteriespeicherlösungen 

Standort: Frankfurt am Main 

   

Deine Mission: 

Als Außendienstmitarbeiter bist du der erste Ansprechpartner für unsere 
Geschäftskunden. Du erkennst Potenziale, entwickelst maßgeschneiderte Energie-
lösungen und begleitest Kunden vom Erstkontakt bis zum unterschriebenen Auftrag. 
Dabei sorgst du mit deiner Persönlichkeit, deinem Fachwissen und deinem 
Verhandlungsgeschick für nachhaltigen Vertriebserfolg. 

 

Verantwortungsbereiche 

• Kunden- und Projektakquise im B2B‑Umfeld, vom Erstkontakt bis zum Abschluss. 

• Führen von Beratungsgesprächen zu Photovoltaik‑ und Batteriespeicherlösungen, 

sowohl vor Ort als auch digital. 

• Regelmäßige Kundentermine vor Ort, inklusive Bestandsaufnahme und Bedarfsanalyse. 

• Erhebung aller relevanten Projektinformationen für die technische Auslegung und 
Angebotserstellung. 

• Eigenständige Erstellung und Präsentation von Angeboten für gewerbliche Kunden. 

• Aufbau von Neukundenbeziehungen und Entwicklung eines eigenen Kundenportfolios. 

• Überblick über laufende Vertriebsprojekte, aktive Steuerung des Verkaufsprozesses. 

• Enges Arbeiten mit den Teams aus Finance und Projektmanagement. 
 

 



 

 

Qualifikationen, die uns begeistern 

• Berufserfahrung im Vertrieb, idealerweise im technischen Umfeld oder in 
beratungsintensiven Dienstleistungen. 

• Sicheres, überzeugendes Auftreten und starke Kommunikationsfähigkeit. 

• Strukturierte, eigenverantwortliche und lösungsorientierte Arbeitsweise. 

• Ausgeprägtes Dienstleistungsbewusstsein und Freude am Umgang mit 
Geschäftskunden. 

• Flexibilität, Abschlussstärke und der Wille, erfolgreich Kundenaufträge zu gewinnen. 

• Technisches Grundverständnis (Photovoltaik / Energiebranche) ist ein Plus, aber kein 
Muss. 
 

Warum du bei QALITEC durchstarten solltest 

• Wir bieten dir ein spannendes, herausforderndes und abwechslungsreiches 
Aufgabengebiet. 

• Ein sicherer Job in einer zukunftsorientierten Branche wartet auf dich. 

• Umfassende Einarbeitung in ein zukunftsstarkes und abwechslungsreiches 
Arbeitsgebiet. 

• Ein agiles Arbeitsumfeld mit offener Kommunikation und schnellen Entscheidungen.  

• Hohe Eigenverantwortung, moderne Arbeitsweise und attraktive 
Entwicklungsmöglichkeiten.  

• Leistungsgerechte Vergütung, mobiles Arbeiten, kostenlose Getränke und Snacks sowie 
regelmäßige Teamevents sind nur ein paar unserer Benefits. 

• Bei uns erlebst du echtes Teamwork und ein WIR-Gefühl, das sich in vertrauensvoller 
Zusammenarbeit widerspiegelt. 
 

 

Kontaktinformationen 

Lust auf schnelles Vorankommen? 

Verstärke unser kleines, erfahrenes und großartiges Team, das mit namhaften Kunden arbeitet 
und überdurchschnittliche Ergebnisse liefert. Die Power von QALITEC liegt nicht in der Größe, 
sondern in der Exzellenz.  

  
Interesse geweckt? 

Dann bewirb dich jetzt mit deinen aussagekräftigen Unterlagen, deinem frühestmöglichen 
Startdatum und deiner Gehaltsvorstellung. 

  
Du hast gerade keinen Lebenslauf zur Hand? Kein Problem, schick uns einfach den Link zu 
deinem LinkedIn-Profil! 

  
Kontakt: 

HR Recruiting 



 

jobs@qali-tec.com 


